Le lycée est créé en 1967, il a bénéficié¢ en
1988 d’un agrandissement de ses ateliers et en
1989-1990 de la rénovation d’un internat de
140 places.

Le mur-relief du grand sculpteur et
académicien Frangois Stahly (1911-2006),
réalisé entre 1966 et 1975.
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CAP Employé de Commerce Multi
Spécialités par apprentissage

3¢ Pour quoi faire ?

Employé de grande surface,
Employé de libre-service,
Employé de rayon,
Gondolier-caissier,

Employé de libre-service.

3¢ Commenty parvenir ?

En 2 ans en suivant un enseignement général et
professionnel articulé sur les axes suivants :
Réception - tenue des réserves,
Approvisionnement du rayon,

Information des clients,

Tenue de caisse.

3¢ Pour quels éléves ?

A l'issue d'une classe de 3éme générale ou

d'une 3¢me PREPA-METIERS pour des jeunes de 15 ans
révolus ayant le sens de la relation humaine, de I'accueil,
une qualité d’écoute, d’adaptabilité a divers publics et de
disponibilité, ...

3¢ Quelles sont les particularités ?

L’activité du titulaire du CAP “ employé de commerce
multi-spécialités ” s’exerce dans des magasins de tailles
trés diverses (de moins de 400 m2 a + de 15 000 m?2).
Elle est orientée vers une nécessaire polyvalence : un
méme employé pourra successivement occuper un poste
de caissier et un poste de gondolier, ou méme étre em-
ployé en réserve.

3¢ Déroulement de la formation

Formation
- Durée : 2 ans apreés la 3¢me sous le statut d’apprenti.

Les conditions requises :

- Avoir 15 ans révolus ou entre 16 et 29 ans.

- Trouver une entreprise qui accepte de signer un contrat d’appren-
tissage pour vous accompagner durant votre formation, puis
s'adresser a I'Unité de Formation par Apprentissage (UFA) pour
compléter un dossier d’inscription.

Les périodes de formation en entreprises : 70 semaines sur 2 ans
en entreprise et 24 semaines sur 2 ans en centre de formation.

Ces périodes en entreprise permettent a l'apprenant :

- D’acquérir une meilleure connaissance du monde professionnel.
- D’acquérir, valider et mettre en pratique des compétences.

- De capitaliser de I'expérience afin de construire son projet.

- De s'intégrer dans une équipe de travail.

- De développer son autonomie.

Conditions des épreuves a lI'examen

Une partie de I'examen se déroule pendant la formation dans le
cadre d'un contrble en cours de formation (CCF). Une autre partie
de I'examen se déroulera en fin de cycle dans le cadre d'un
examen final.

3¢ Débouchés aprés le CAP ECMS

Insertion professionnelle vers les emplois concernés ou Orientation
vers une poursuite d’études.

3¢ Poursuite d'études

Bac pro Métiers du commerce et de la vente option A animation et
gestion de I'espace commercial (ex bac pro commerce),

Bac pro Métiers du commerce et de la vente option B prospection
clientéle et valorisation de I'offre commerciale (ex bac pro vente),
MC Assistance, conseil, vente a distance

Matiéres Jere et
Terminale
Enseignement professionnel 14 h
REVE - Restitution Exploitation du Vécu en Entreprise 1h
Prévention Santé Environnement 3h
Hygiéne Alimentaire 2h
Francais - Histoire Géographie 6h
Mathématiques - Sciences Physiques 6 h
Anglais 1h
Education physique et sportive 2h



http://www.onisep.fr/Ressources/Univers-Formation/Formations/Lycees/Bac-pro-Metiers-du-commerce-et-de-la-vente-option-A-animation-et-gestion-de-l-espace-commercial-ex-bac-pro-commerce
http://www.onisep.fr/Ressources/Univers-Formation/Formations/Lycees/Bac-pro-Metiers-du-commerce-et-de-la-vente-option-A-animation-et-gestion-de-l-espace-commercial-ex-bac-pro-commerce
http://www.onisep.fr/Ressources/Univers-Formation/Formations/Lycees/Bac-pro-Metiers-du-commerce-et-de-la-vente-option-B-prospection-clientele-et-valorisation-de-l-offre-commerciale-ex-bac-pro-vente
http://www.onisep.fr/Ressources/Univers-Formation/Formations/Lycees/Bac-pro-Metiers-du-commerce-et-de-la-vente-option-B-prospection-clientele-et-valorisation-de-l-offre-commerciale-ex-bac-pro-vente
http://www.onisep.fr/Ressources/Univers-Formation/Formations/Post-bac/MC-Assistance-conseil-vente-a-distance

